
Tijd voor een verandering
“Wij zijn de derde generatie van de familie 
die deze bakkerij uitbaat,” vertelt Davy 
Moeyaert, “De winkel had al 25 jaar goed 
dienst gedaan en in de loop der jaren al  
enkele veranderingen ondergaan maar nu 
was het toch wel eens tijd voor een ingrij-
pende verandering!”

Sterk op vlak van hygiëne  
en ergonomie
“Onze twee belangrijkste eisen waren: 
een goede koeling en de winkel prakti-
scher en overzichtelijker inrichten zodat 
zowel wij als de klanten een ruimer ge-
voel zouden krijgen,” zegt Lien Moeyaert. 
Naast deze twee punten hechtte Bossuyt 
ook veel belang aan de specifieke behoef-
ten op vlak van hygiëne en ergonomie. 
Davy licht toe: “Bossuyt volgde al onze 
wensen goed op want enkele weken terug 
kregen we een zeer gunstig rapport van 
de FAVV. Ze waren zeer onder de indruk 
van het handwasbakje en de betaalau-
tomaat.” Lien vervolgt: “We merken dat 
onze klanten meer producten kopen dan 
vroeger. Bijna niemand gaat enkel met 
een brood naar huis!”

Goede prijs-kwaliteitverhouding
“Alle puntjes die we op voorhand hadden 
besproken zijn ze nagekomen. Ook qua 
prijs en kwaliteit was er geen betere firma te 
vinden. We hadden op voorhand raad ge-
vraagd aan bakkers uit de streek en hieruit 
bleek dat iedereen zeer tevreden was over 
Bossuyt,” vertelt Lien. “Bij Bossuyt hechten 
ze ook veel belang aan de dienst na ver-
koop, wat wij een enorm pluspunt vinden,” 
besluit Davy.

Moderne uitstraling
Na 18 jaar vonden Richard en Carla Baeten 
van Bakkerij Baeten uit Opoeteren dat het 
tijd was om hun bakkerij te restylen. Het 
moest allemaal moderner ogen. Bovendien 
voldeed de koeling niet meer aan de HAC-
CP-normen. Bossuyt zorgde dat de winkel 
opnieuw een frisse, hedendaagse uitstra-
ling kreeg en besteedde veel aandacht aan 
het werkcomfort van het personeel. Verder 
werd de oppervlakte vergroot, waardoor 
het assortiment overzichtelijker wordt 
voorgesteld. Richard Baeten vertelt: “Het 
assortiment springt nu onmiddellijk in 
het oog waardoor we de klanten met onze 
producten kunnen verleiden.”

Positieve impact
Carla Baeten vervolgt: “Bij de afbraak 
vroegen de klanten zich af waarom we de 
winkel gingen  restylen, maar nadien zei-
den ze: “Nu snappen we het!”. De winkel 
is veel overzichtelijker en komt veel beter 
uit naar buiten toe. Ze springt werkelijk 
de straat op! En dat zien we ook aan onze 
omzet.” Richard Baeten besluit: “Er komen 
meer klanten over de vloer en ze besteden 
ook meer. We zijn echt  zeer tevreden want 
ook de planning en de uitvoering verliepen 
formidabel!”

Naast uw producten is de inrichting van uw winkel één van de belangrijkste 
verkoopsinstrumenten. De manier waarop u uw producten aan de klant presenteert, 
is essentieel! Een mooie winkel zorgt er voor dat het voor uw klant aangenaam is om 
te winkelen, wat het koopvolume ten goede komt. Bovendien zorgt een functionele 
en ergonomische inrichting ervoor dat uw team efficiënt en comfortabel kan werken. 
Bossuyt helpt u uw winkelinrichting te optimaliseren, zodat het winkelcomfort voor 
de klant en voor u en uw medewerkers maximaal is!

Onze klanten Bakkerij Moeyaert  
en Bakkerij Baeten  
delen graag hun ervaringen met 
winkelinrichting met u
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